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Sammanfattning

Harmed erbjuds ni mojlighet att forvarva en
applikation som erbjuder enkel och hallbar
saljhjalp.

For foretag som saljer produkter till
dagligvaruhandel eller foretag som
genomfor manga fysiska saljmoten som
fastighetsmaklarbranschen.

» Omsattning per ar ca 1-2 miljoner kronor.

Y» Salesapp ags av Bond Street Film Stockholm
AB (556762-9513).

Y» Séljaren vill fortsatta producera film och bild
for kunder.

» T, teknik, plattformen, sida,
inkramsrattigheter och kundavtal ingar.

» 100 procent av inkrdmet saljs. Vi arbetar med
sekretessforbindelse.
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Highlights

E—— » Varumarket Salesapp har en potential att
snabbt vaxa.
FINANSIELL
OVERBLICK ) ,
> Snabbt, snyggt och smart ar ledord i
OMSATTER 1-2 MILJONER KRONOR PER verksamheten.
AR.

» Produkten har stor form3aga att erbjuda

KOSTNADER PER AR CA 200 - 300 TKR funktioner som kunderna efterfragar.

(PLATTFORMSAVGIFT, ONBOARDING,

LICENSAVGIFT, SUPPORTAVGIFT). i o
) » Mycket hog kundnojdhet da applikationen

POTENTIAL STOR OMSATTNINGSTILLVAXT. skapar ett unikt varde.
LONSAMHET KOMMER MED STORRE
VOLYMER. ) Flexibel rorelse som kan drivas fran distans.
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Prospekt, Uppdrag och Kontakt

PROSPEKT

Avsikten med detta Prospekt ar att ge en sa korrekt
bild som mojligt av verksamheten och dess
framtidsmojligheter. Allt for att en intressent skall fa
ett bra beslutsunderlag och kunna bedoma om det
finns intresse att ga vidare i forsaljningsprocessen.

All information runt foretaget och verksamheten
som ar presenterad i prospektet grundar sig pa
agarnas uppgifter, som ocksa ansvarar for att
informationen ar riktig. Intressenter har
undersokningsplikt.

UPPDRAG & KONTAKT

TACTIC Foretagsformedling har i uppdrag att
formedla kontakten mellan saljare och kopare
och att leda hela projektet med
foretagsoverlatelsen.

Vid intresse, ta kontakt med ansvarig
foretagsmaklare TACTIC Foretagsformedling.

Caglar Onal
Tel. 0708-22 1179
Mail: caglar.onal@tactic.se

Vanligen respektera att alla kontakter sker genom maklaren.
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Varfor ar detta en bhra investering?

) Salesapp ar valskott och har en @) Under en 6vergangsperiod kommer
hog kompetens. Saljarna att hjalpa Koparen att
slussa over kunder, leverantorer,
@ Mycket uppskattat av kunder teknik etc
med ett uniktvardeskapande
for kunder. @) Skalbart; flera nya kunder kan
ansluta utan nagra storre nya
@ Ett snabbt satt for en kopare kostnader.

att oka sin egen omsattning
och [onsamhet.
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Historik och orsak till forsaljning

» Bond Street Film Stockholm AB dger ) Finns stora mojligheter att utveckla

Salesapp. konceptet och na nya kunder, med en
kopare som har produkten som en del
» Bond Street ar ett media bolag och av sin karnverksamhet, till skillnad fran
bedriver media produktion. Bond Street dar produkten legat en bit

utanfor ordinarie erbjudande.
» Salesapp ingick i ett forvarv som Bond
Street genomforde 2021, av Klapp AB. > Produkten riktar sig till saljare och
syftar till avslut, vilket gor att den kan
skapa varde sa fort den implementeras.
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Verksambhet

VISION

Att bli marknadsledande saljstod for
saljare.

AFFARSIDE

Salesapp erbjuder foretag mojligheten att

presentera, imponera och gor avslut direkt i
appen.

Verksamheten bestar av att skapa
och distribuera media, innehall och
data till saljkarens surfplattor,
mobiler och laptops.

Med anpassade designmallar och
ett skalbart CMS blir appen ett
effektivt verktyg i kundmotet.

Enkelt, snabbt, snyggt och smart
och det blir mer tid over for motet.
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s Shortcut Media AB

T ' T
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= Shortcut Media Produktion AB

» Salesapp dgs av Bond Street Film
Stockholm AB. (Shortcut Media Group,
noterat pa Spotlight Stock Market).

= Shortcut Media Graphics AB

W= Magoo AB

» Bolaget har en ledningsgrupp som har
veckomoten dar allt planeras.

a= Bond street Film Stockholm AB

» Alla anstillda har olika
ansvarsomraden sa som forsaljning och 58 Oddway Film & Television AB
utveckling.
a= FrostStudio AB

» Lars Bilk har det 6vergripande ansvaret.

am Shortcut Media Post AB
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» | dagslaget har bolaget en senior » Personalens erfarenhet och kompetens
person som jobbar med produkten. kan enkelt foras vidare.

» Personen forvantas inte folja med » [nlérningstiden dr en viktig faktor i denna
vid forsaljning, om inte koparen sa bransch bade vad galler produktkunskap
onskar. men ocksa i relation till kunder och

leverantorer.

» Salesapp kan bedrivas pa distans.
Inlarningstiden for nya medarbetare
ar relativt kort, 2-3 manader.
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Lokaler

» Verksamheten bedrivs i Bond
Streets lokaler.

» Kan enkelt flyttas och bedrivas
fran valfritt kontor.
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Produkter

Applikation som erbjuder enkel och hallbar
saljhjalp.

For hantering av innehalls media anvands
idag plattformen Contentful.

Mjukvara utvecklas for Bond Street av Thnx
Innovation AB.

» Unikt tillvigagdngsitt.
Y» En brist pa en mjukvara for utesaljare, enkel att
hantera for saljare, kort onboarding & funkar

offline.

)» Digitalisering av det fysiska kundmoétet, finns
liknande men inte likadan losning.

» Alla erforderliga tillstand finns i dagslaget.
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Produkter

> Salj och marknadsavdelning kan styra vilket

Enkel att hantera for alla saljare, aven . o )
material som saljaren ska anvanda, hur det ser ut,

nyutbildade. Appen kan anvandas for

onboarding vid behov. att det har ratt varumarkesprofil samtidigt som
saljaren kan anpassa presentationen efter behov
Information kan skickas ut pa ett 6gonblick under kundmotet.

till en saljkar i hela Sverige. Likasa kan

forandringar i lager, pris korrigeras i realtid. > M&jlighet att 3gg in siljtavlingar i appen, siljare

kan tavla mot varandra eller mot sig sjalva.

Appen fungerar ocksa off-line vid behov, for

de miljoer som saknar mobil tackning. (t ex
matvaruaffarer som ofta kan ha dalig ) 3 Saljare kan direkt efter kundmotet skicka

mottagning i lager eller kontorsutrymmen). eftersaljmaterial till kunden, skraddarsytt efter
vad som sas pa kundmotet.




» Arvid Nordquist ar kund till Salesap

anvander appen vid forsaljningar till
and.

dagligvaruhandeln i Sverige och Fin

» AN var med och betalade appens

0 och

utvecklingskostnader, och betalar darfor

ingen lopande abonnemangsavgift.

ldag betalar de en mindre lopande
underhallskostnad. De bestaller ocksa
innehall till appen i form av saljmaterial om
1,3 - 1,5 Mkr per ar.

» Svensk Fastighetformedling
Anvander idag en aldre version av
produkten. De har muntligen sagt OK
pa en offert, for en ny version.

» Alla varumarken i en butik ar
potentiella kunder for salesapp.
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» |dag har Salesapp avtal med tre [6pande
kunder i form av Arvid Nordquist Sverige och

» Salesapp har avtal med Thnx som ar
underleverantor och gor den tekniska
programmeringen av Salesapp. Thnx ar en
mycket palitligt och prisvard
underleverantor. Om koparen onskar kan de
fortsatta att anvanda deras tjanster.

-inland, samt Svenska Fastighetsformedling.

| har tagit fram digitala
_aljstodslosnmgar som

" figger i absolut framkant
Inom FMCG

Ola Liljeqvist, Agiﬁﬂﬁrdqmst HAB
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Konkurrenter

» Det finns fa konkurrerande produkter pa
marknaden.

» Det galler att hela tiden vara pa tarna och
vara lyhord om vad som hander och sker runt
omkring lokalt och i branschen.

» Genom hog serviceniva har Salesapp klarat
sig bra och har en konstant
omsattningsokning den senaste perioden.
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Marknad

» Forsaljning till daglig varuhandel ar en » Salesapp har valdigt laga kostnader
miljardindustri. for marknadsforing.

» Mycket stor potential att skala upp.
» Produktagarna jobbar inte aktivt med

forsaljning.

) Kopbeteendet andras och marknaden soker
effektiva mojligheter.

TACTIC

FORETAGSFORMEDLING




POTENTIAL &
FINANSIELLT

SALESAPP
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Potential & Finansiellt

» Mycket skalbar rorelse. Mgjligt att skala upp,
prognos: omsattning 40 miljoner inom 5 ar.

» Mojlighet att 6ka omsattningen kraftigt.
» Okad bruttovinst vid hogre omsattning.

» Utan storre personalkostnader.

» Omsatteridag 1 - 2 miljoner kronor
per ar.

» Kostnader per ar ca 200 - 300 tkr
kronor (plattformsavgift, onboarding,
icensavgift, supportavgift).

» Kan anpassas till internationella
marknaden.
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Potential & Finansielt

» Salesapp kostar idag pengar forst nar kunden » Salesapp framtida intdkter baseras

bestaller produkten. pa att kopare fortsatter det
marknadsforingsarbete som

» For befintliga kunder dr kostnaden for tekniskt pabodrjats, samt borjar salja
underhall samt licenskostnad plattform for produkten till bredare kundgrupper.
hantering av innehallsmedia. (idag totalt 15
000 SEK per manad for kunden Arvid » Senaste offert riktad till Svensk
Nordquist. Nya kunder betalar hogre kostnad. Fastighetsformedling ger en bra bild

om hur en framtida typkund kan

» Salesapp aren ny produkt som férst nu dr redo tankas betala for Salesapp.
for utrullning i bredare format.
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SWOT

STYRKOR HOT

e Bra stabila kunder e Nya konkurrenter
e Kunnig personal

e Bra kvalité pa produkten

e Arbetar med kanda varumarken MOJLIGHETER

e Bra och stabil teknisk underleverantor
e Saljorganisation

e Forsaljning av befintlig produkt

SVAGHETER e Utoka produktsortimentet
e Salesapp haridagingen saljorganisation. e Arbeta mer med marknadsforing
Det masta koparen etablera. e Skalbart
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Forvantad kopeskilling

» Siljarna har valt att inte dsitta Bolaget ndgot
varde i Prospektet.

» Intressent ar valkommen att lamna ett
skriftligt indikativt bud till maklaren.
Intressent och maklaren kommer sedan
overens om tidsramen och fortsatt process.
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