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Innehall

Det har Forsdljningsprospektet beskriver den verksamhet som ska sdljas pd
ett dvergripande plan om verksamhet, ekonomi, villkor och process for
férsaljning. Foér mer information kontakta aktuell féretagsmdaklare.

Innehdllet i det har Forsdaljningsprospektet ar konfidentiellt och far inte
vidarebefordras utan godkdnnande av féretagsmdklaren.

Om Ehandelsmdklarna

Genom vart exklusiva partnerskap med Ehandel.se med éver 200 000 unika
besdkare varje vecka, ndr vi ut till alla i e-handelsbranschen via
annonsering och dagliga utskick. Annonsering pd Bolagsplatsen.se och
Ehandelsmdklarna.se ingdr ocksa fér véra uppdragsgivare.

E-handel ér en komplex verksamhet och stdller héga krav pd oss som
rddgivare och féretagsmdaklare. Vi pd EhandelsMdaklarna ar helt
specialiserade pd e-handel. Vi har en bakgrund frdn e-handelsbranschen,
bdde som e-handlare, marknadsférare och investerare och vi har ett brett
natverk av bdde e-handlare, investerare och bolag som vill véixa med e-
handel.

Ansvarig foretagsmdéklare

Peter Johansson
070-76180 80
info@ehandelsmaklarna.se
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Upptdck moéjligheten med Dansskor.se — En vdletablerad och
lonsam verksamhet

Dansskor.se ér en vdaletablerad aktér inom dansvérlden, som sedan starten 2008
har levererat dansskor och dansklader av hog kvalitet till konkurrenskraftiga
priser.

Med ett starkt fokus p& snabb och personlig service har de byggt upp ett starkt
varumarke och en lojal kundbas. Verksamheten borjade sin resa genom att sdlja
dansskor pd danstavlingar, men har sedan dess utvecklats till en framgdngsrik
ehandel.

Idag dr det en perfekt plattform for en ny entreprenér att vidareutveckla och ta till
ndsta niva.

Vad gor Dansskor.se unikt?

e LAng erfarenhet: Over 25 Ars branscherfarenhet och enormt starkt fortroende
inom danskretsar.

e Hogkvalitativa produkter: Ett noga utvalt sortiment som tillgodoser dansares
behov, fran nybdrjare till proffs.

e Personlig service: Kundrelationer som gor skillnad och stdrker varumarket.

e Lonsamhet och potential: En stabil verksamhet med utrymme for tillvaxt, redo
for en ny dgare att satta sin pragel.

Om du brinner for dans, e-handel eller entreprendrskap ar detta en unik chans att
forvarva en verksamhet med stor potential. Gor dig redo att leda Dansskor.se in i
framtiden och fortsdatta sprida dansgladije!
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Mojligheter for nasta agare

For den som vill ta verksamheten till ndsta niva finns betydande
expansionsmajligheter. Med en 6kad férstdelse var kunderna kommer ifrdn
samt digitalisera resan ytterligare sd finns det hdr en fin méjlighet att skala
upp verksamheten. Nar man vet vilka kunderna ér sd kan man adderai till
digital marknadsféring.

Expansionsméjligheter att 6vervéaga:

e Produktutbud: Genom att addera fler produkter till sortimentet kan
verksamheten tillgodose dnnu fler kundbehov och attrahera nya
segment.

e Nya marknader: En geografisk expansion, bdde nationellt och
internationellt, 6ppnar dorrar till fler kunder.

* Digital marknadsféring: Okad synlighet genom SEO, annonsering och
sociala medier kan driva trafik till webbshoppen och starka varumdrket.

Sammanfattningsvis dr detta en verksamhet som redan nu val fungerar
och som dr Ibnsam. Om man varnar om det och samtidigt digitaliserar
resan ytterligare sa finns det manga majligheter.

Observera att varderingen bygger pd dagens omsdattning och vinst.
Vinsten som ni bygger vidare genom era férandringar kommmer ndsta
kdpare till del.
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Agaren berdattar

Historia och bakgrund

Dansskor har drivits av samma égare under 25 dr. Har kommer hennes
berattelse..

| mitten av nittiotalet la den lokala sportaffaren ner, och dd kunde mina elever
pA mina danskurser inte Idngre fa tag i skor. Jag képte in nagra skor och sdlde
till eleverna.

| slutet av nittiotalet bestdmde jag mig for att sluta min anstdlining foér att leva
pd danskurserna. Jag fick mycket tid éver pd dagarna, képte in en domdn och
lade upp en websida med dansskor. Det var ju inte en webshop, man bestdllde
via mejl.

Ganska snabbt upptdckte folk min websida och det bérjade komma in
bestdllningar.

Jag boérjade dven dka runt pd danstévlingar och sdlja skor i den vevan. 2005
anstdlldes férsta personen och vi byggde lokaler i tradgdrden pd Tjorn.

2007 skaffade vi en webshop via Specter som éven tillhandahdller det
affarssystem vi fortfarande anvdander. Det var enkelt att vdlja Specter, jag
kéinde killarna som startade och vi kunde pdverka en del i bérjan. 2008
bildades dansskor i Vast AB, fram till dess drev jag det som enskild firma.
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Kunden i fokus

v

e 7. Konceptet dr att hjdlpa var kund

»

Vart koncept har hela tiden varit att “vi sdljer inte, vi hjélper kunden képa”

Exempel pd det:

Vi har kundhistorik sedan 2007 och kan darfér se om kundens nya kop
stdmmer med historiken eller ej. Om vi inte tror att skon passar kontaktar vi
kunden for diskussion.

Vi har kundtjénst pd telefon och email, ibland éven via facetime. Vi méater
upp varje skomodell och goér en tabell for hur vi anser den passar pd
ldngden samt om modellen dr smal eller bred. Vi gor motsvarande
mdatningar pd balettklader.

Detta gor att var returgrad bara ér ca 15%, dock ar de flesta returer byten.
Jag antar att vi jobbar annorlunda mot de flesta webshopar. Vi annonserar
inte alls, férutom pad var egen Facebook med knappt 3000 féljare. Vi gor var

egen SEO.

Det gor att vi dr ointresserade av statistik vad gdller konvertering och antal
lbesékare och har inga siffror i nuldget.
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Omsattning och resultat

6000

5000

4000

3000

2000

1000

2021

2022

2023

2024

Kommentar

2024 ars siffror ar prelimindra. Vi bifogar siffrorna fram till oktober 2024 i
separat resultat och balansrékning. Fér heldret kommer inom kort och
skickas ut till alla som har ett fortsatt intresse. Men vi kan konstatera att det
dr stabila siffror samt att det finns en del 6vervdrden genom att det finns en
en forhojd agarlén, samt att den finns en bil pd firman som inte ér
noédvandig fér verksamheten.
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Snabba fragor

Vilket &r startade ni? Genomsnitts ordervérde exkl moms?
Foretaget startade -99 som enskild firma. 2008 800 kr
ombildades det till AB

Produktmarginal?

Antal besokare? 55%
18,000 per manad
Vilka lander sdljer ni till?
Konvertering? Sverige
2,5%

Hur &r férdelningen B2B och B2C?
Returgrad? B2C 85% och B2B 15%
15% (stérsta delen storleksbyte)

Var finns era leverantérer?
Vilken webbplattform har ni? Leverantorer finns i Tyskland, Portugal, Spanien, Frankrike,
Wikinggruppen Ungern, Polen, Storbritannien, Kina. Vi later tillverka egna sockor
via en svensk leverantor, det ar enda varan vi koper i Sverige.
Vad betalar ni for plattformen?
1,200 kr/mdn Har ni eget lager
Ja uppgar idag till ca 2 miljoner
Marknadsféringskanaler?
Ladgger inget pd marknadsféring Hur stort lager ar nédvandigt?
Lagret har idag en yta pa 14x8 meter, och 2.60 pa hojden.
Hur mycket pengar I&dgger ni i respektive kanal? Utrymme fér inlastning och packning tillkommer.

O kr

Tar ni ut marknadsmdssiga léner?
Hur mdnga registrerade kunder har ni? Ja under 2024 tog jag ut 45,000 kr per ménad
50,000

Finns det on6diga kostnader som tex. leasingbil, 6verléon etc
Marknadsfér ni er mot befintliga kunder? Betalar idag 160,000 kr fér lokalhyra samt ca 141,000 kr fér
IVi har var egen facebooksida ddr vi Iéigger leasingbil. Detta paverkar resultatet med ca 300,000 kr plus att
erbjudanden. Nyhetsbrev skickar vi till dégarlénen dr sa pass som 45,000 kr.

aterférsdljare. www.ehandelsmaklarna.se



Process & Villkor
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Process

Vi pdbdrjar nu att skicka ut prospekt till alla intressenter. Inom kort kommer
dven resultat och balans fér heldret 2024. Fér er som dr intresserade och
behdver veta mer infér att Idgga ett bud erbjuder vi méten tillsammans
med dgaren. Valkommen och boka ett moéte

Pris & villkor

Sdljaren sdljer med férdel med bolag,, Priset justeras med inventerat lager.
som vid drsskiftet uppgick till ca 2 miljoner.

Begdirt pris

2,495,000 kr

Ansvarig foretagsmdéklare

Peter Johansson
070-76180 80
info@ehandelsmaklarna.se
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Bilagor

.Resultat jan - dec 2024
2.Balans jan - dec 2024
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Lagret ar vart precis 6ver 2 miljoner.

Ev kOpare kan flytta verksamheten om man sa dnskar. Men det finns ju en geografisk grans for personalen, och férstas aven for mig om de vill ha med mig
under en dvergangsperiod.

Hittade en del siffror i webshopens statistik, bestkare snittar 18000/ manad, konvertering snittar 2,5%.
(Vi har ganska stor variation 6ver aret, och siffrorna speglar inte alltid vad som hander i foretaget. Ett exempel pa det ar manaden juli. Da har vi 15000
bestkare, konvertering endast 1,3 men omsattningsmassigt ar juli alltid arets basta).

Foretaget startade -99 som enskild firma. 2008 ombildades det till AB.
Vara kostnader for marknadsforing ar noll kronor. De presentkort vi sponsrar olika event med uppgar till ca 5000 kr per ar.

Ovriga fragor tror jag att jag svarade pa i texten, ni far dterkomma om nagot behover utvecklas mer.
En fraga forstar jag inte, det ar fragan om hur stort lager som behovs.
Kan du utveckla?

Jag jobbar pa ett lagervarde for sista december och har satt min bokféringsmanniska pa att ta fram ovriga siffror sa snart det gar. Jag uppskattar omsattningen
2024 till samma eller strax under 2023 resultat. Detta beror pa lagkonjunkturen anser jag.

Jag ar ndjd med texterna i utkastet forutom att vi har 25 ars erfarenhet, inte 15. Daremot ar jag inte ndjd med alla bilderna. Det dansande paret och Ghillies far
garna vara kvar, medan taspetsskor och de réda skorna inte speglar var verksamhet. Jag ska forsoka hitta andra bilder.



