Ett koncept som

Ditt driv « Var modell « Ratt produkt



Det bérjade p& Sveriges
solsékraste plats...

Vi var tva gotlanningar som kom tillbaks till 6n ~ men i var plan ocksa en sprangbrada for ett

efter studier till elingenjérer pa KTH. koncept som inneholl bade teknik och en tydlig

Vi hoppade in i ekorrhjulet och skaffade oss affarsmodell.

under ett antal &r mycket praktisk erfarenhet av

att arbeta bade som utbildare och tekniker. Prolekta vaxte och omsétter idag c:a 60 MSEK.
Vart arbetssatt och vara modeller skulle Iatt

Med tiden tyckte vi det blev trakigt, vi fann kunna gora nytta hos fler foretagare och lampa

storre noje i att moéta manniskor och utveckla sig bra for ett franchisekoncept. Det var sa idén
idéer och 2006 startade vi foretaget Prolekta till Elians kom till, det franchisekoncept vi
Gotland AB, i grunden ett elinstallationsféretag presenterar hér.

...och det var vi
som borjade.

Olof Hansson och Roland
Nilsson, grundare av
Elians.



Vem ar du?

Eftersom vi valt att koppla var modell och
vart koncept till installationsbranschen s&
tror vi att du &r i branschen redan idag eller
har idéer att starta en firma.

Det ar var évertygelse att vem som helst
med rétt driv och engagemang kan bli
franchisetagare.

Vad far du?

Allt praktiskt som ett registrerat
varumarke, leverantorsavtal,
mjukvaror, adminsystem med mera
ar klart fran dag ett. Med'andra ord
en kraftfull férenkling for|dig som

vill starta eget foretag. Det ska vara |
lika enkelt att starta och driva ett |
eget foretag som att vara anstéllde.;"
Fokus kan istéllet laggas pa sjélv
verksamheten.

Varumarke Franchise Support Utbildning Ekonomi Marknadsforing Solceller Lénsamhet Utbildning Modellen Platt Vixande
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Lao
~ "Under 2022 installerades nastan 55 000 natanslutna solcellsanlaggningar i
Sverige med en total effekt pa 800 MW — en 6kning pa 50 procent jamfort med
foregaende ar.

(Kélla: Energimyndigheten)

"— Tva faktorer som bidrar till det stora intresset for att installera solceller ar
troligtvis att manga vill bidra till klimatomstallningen och att elpriserna har stigit
kraftigt den senaste tiden, séager Johan Harrysson, handlaggare for statistik pa
Energimyndigheten."

och varfor vi valt den
for var verksamhet.

"Totalt sett star solen for en ytterst liten del av elproduktionen i Sverige. 2022
producerade solceller 1,6 TWh, enligt Energiféretagens uppskatt-ning. Det
betyder knappt 1 procent av den totala elproduktionen.

. Men Energimyndigheten bedémer att solceller ar 2040 skulle kunna producera
Marknaden for solenergi &r mycket stark Detta galler bade for privatpersoner och den upp till tio procent av den el som anvands i Sverige, det vill séga 7-14 TWh.

och kommer att vara sa under 6verskadlig véaxande foretagsmarknaden. (Kélla: Ny Teknik)

tid. Darfor ar den en braingang for en aktor

som vill komma snabbt in pd marknaden och  Det blir lattare att erbjuda detta om man koper

utveckla sin verksamhet. in centralt och har ett stéd med
kommunikation och utbildning.

Tekniken &r ganska standardiserad och det Det finns mycf(et information om den svoer{skagsolene(gimaqunaden a_tt s()}(a pé
sller att k biud b RNt Solceller &r inget maste for du skall k Google och vi rekommenderar att du gar in pa Energimyndighetens sida fér en bra

galler & . unng S ELE I ICLELG C . Al a.r Inge mas. ARG IS sammanstélining av marknadens utseende och utveckling. Ofta &r det marknads-

fordelaktigt pris och framfor allt en braledning vara en Elians franchisetagare, men det ar ett aktérer som sjélva uttalar sig i media och media som refererar till dessa.

av hela projektet att installera solcellerna. omrade dar vi strategiskt valt att vara starka.



Vinnarverkstan.

Om rétt verktyg och ratt mindset.

Du kan vara en duktig hantverkare men det finns
verktyg for framgang som inte ryms i skapbilen.
Som franchisetagare &r det kanske lika viktigt
att du far med dig handfast kunskap om hur man
baddar for framgangsrika affarer som hur man
utfor sjalva arbetet.

En viktig del av Elians koncept ar Vinnarverkstan.
Vi kan beskriva det som en kombination av klas-
sisk affarsutvecklingsteori och vanligt hederligt

sunt férnuft som vi adderat till var egen erfaren-
het och kunskap.

Vinnarverkstan kombinerar en ledarskaps- och
séaljmodell som hojer din [Gnsamhet som franchi-
setagare och skapar néjdare medarbetare och
kunder som rekommenderar dig vidare till andra.
Detta utgor stommen i var handbok och det cen-
trala vardet for dig som franchisetagare.

ogga
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Franchise: Processen

Processen fran presentation och intresseanmalan ser i princip ut pa det satt som beskrivs nedan.
Tiden fran presentation till avtal kan naturligtvis variera men landar ofta runt 4 manader.

Vi bjuder in dig
L till oss p& Gotland
IntressefGrfragningar fér att du ska fa lara
inkommer till oss, vi k&nna oss mer och fa
skickar information och en béttre inblick i hur var
bokar tid. verksamhet fungerar.
Intresse
Soker 1:a moétet
Elians + Fundera Las igenom avtalet, ga
soker efter en igenom kalkylerna, kol-
franchisetagare i Efter ett forsta la pa finansiering, stall
en specifik stad. méte gar du hem alla dina fragor och
och funderar, laser funderingar till oss.

igenom vért material
och tittar pa kalkylerna.

Din roll som franchisetagare

e Leda och driva eget foretag enligt konceptet
e Sélja konceptets tjanster till slutkund for egen rakning
o Kbdpa varor/tjanster som anvisats av FG
e Rekrytera och vara arbetsgivare at din personal
o Handa slutkund inklusive reklamationer

o Vidarebefordra marknadens reaktioner
pa konceptet till FG

o Genomfora lokal marknadsféring enligt anvisad
kommunikation och aktiviteter

o Aktivt delta i kedjans gemensamma utbildningar/
konferenser och aktiviteter

o Aktivt delta i kedjans utveckling av sortiment
och marknadsféring

Vi traffas for
att skriva pa

franchiseavtalet.

och betala in

intrddesavgiften.

Avtal

Viskan Installation AB

Franchise: Organisation & flode

Denna schematiska bild visar forhallandet mellan FG och FT.
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Ager ett affarskoncept som de erbjuder andra att hyra
egen affarsverksamhet.

Som franchisetagare driver du ditt foretag i ett eget
g, men med stod fran franchisegivaren. Du hyr ett nyckelfardigt och bevisat
gangsrikt affarskoncept dar det finns instruktioner och I6pande radgivning
r konceptet ska bedrivas for att bli framgangsrikt.

behdver energi!

ommer en leverans
Elians




Ekonof

://.I hi;ll’ satt samman en resultatkalkyl med varden som
|°er arenhet?mas&gt bedémer rimliga utifrdn en storlek
pa exempelforetaget pa 7 anstéllda.

RSN

5| ca 7 anstéallda)

Fors. timmar
Fors. solcellmateriel
Férs. annan utrustning

Loner anstallda

Inkdp varor
Inkdp annat

Bruttomarginal

Lokalkostnader (hyra+kringkostnader 144 000 kr

Tjm 16n inkl soc avgifter 1200 000 kr
Fordon 300 000 kr
Slap, stallningsslap, truck 180 000 kr
Marknadsforing 0,1% 26 600 kr
[T/affarssystem 36 000 kr
Bokforing 60 000 kr
Revision 15 000 kr
Forbr.mtrl/Verktyg 90 000 kr
Ovriga kostnader 100 000 kr
Franchiseavgift 5% 1332 000 kr
MF till kedjan 0,5% 133 200 kr
3616 200 kr
TB2 efter 16n (%TG) 10,3% 2 748 800 kr
Avskrivningar + finansiella kost 100 000 kr

Enhet

5 760 000 kr
20 160 000 kr
720 000 kr

26 640 000 kr

3240 000 kr
16 531 000 kr

504 000 kr
20 275 000 kr

23,9% 6 365000 kr

2 648 800 kr

Franchiseavgifter

Intradesavgift
250 000 kr-

Franchiseavgift 5%
Lopande avgift baseras pé& omsattningen

Marknadsforingsavgift 0,5%
Lopande avgift, dedikerad till central MF




FAQ

Har har vi listat ett antal fragor som vi ofta moter hos de vi traffar.

SVAR: Ja du behover starta ett aktiebo-
lag.

SVAR: Véra avtal géller 5 ar. Som fran-
chisetagare tecknar du ett nytt avtal nar
franchiseavtalet gar ut efter 5 ar.
Sjalvklart férs det en diskussion i god
tid innan avtalet |6per ut.

SVAR: Stammer! Var startutbildning ska
ge dig en god inblick i hur Elians funge-
rar. Du far aven en erfaren franchiseta-
gare som mentor. Han eller hon kommer
att vara ett stdd i vardagsarbetet.

SVAR: Du ansvarar for att driva ditt
féretag pé allra basta satt som tex att
skota den dagliga verksamheten sa som
vi beskriver pa sid 14. En viktig del ar
att hitta kunder och coacha din perso-
nal. Som nybliven franchisetagare far
du rékna med att arbeta mycket i bérjan
och anvénda en stor del av arbetstiden
till férséljning. Det &r inget vanligt nio till
fem-jobb, men du far uppleva ett utma-
nande och roligt arbete som har stora
mojligheter.

SVAR: Vart mal ar att vi skall ha fram-
gangsrika och lonsamma franchisetaga-
re. Mar du bra sa mér hela kedjan bra.
Siffror far du sjalvklart ta del av innan
du tar beslut om att bli franchisetagare.
Detta presenteras for dig nar vi tréffas
hos oss. Det &r du som satter din 16n
och bestammer vad du ska tjana.

Det ar du som ar foretagaren.

SVAR: Vi soker efter dig som har ett
brinnande intresse for att driva eget
féretag. De mest framgangsrika fran-
chisetagarna &r drivande, duktiga pa
att planera och goda ledare for sina
medarbetare.

SVAR: D& har du kommit helt ratt, for
det ar precis det som vi kommer att
hjélpa dig med sa att du ska kunna
ké&nna dig trygg i ditt féretagande. Vi ska
underlatta for dig, som franchisetagare,
sa att du kan fokusera pa din forsaljning
och dina projekt. Med tanke pa det stod
som vi ger sa ar detta ett bra och tryggt
satt att prova pa att starta eget.

Dock har du alltid 100% ansvar for ditt
eget foretag.

SVAR: Du ar redan igang! Vi hoppas att
den information du kan lasa har upp-
muntrar dig till att ta reda pa mer. Kon-
takta oss per telefon eller boka ett mote
dar vi kan diskutera om hur dina tankar
och funderingar gar samt dar du aven far
mojlighet att stélla fragor.

Vi kommer aven diskutera ndrmare kring
vilka mojligheter som finns for dig och i
det omrade dar du bor. Det ar viktigt att
b&da parter kanner for varandra.

SVAR: Fran att du sjalv har genomfort din
research och du &r godké&nd som franchi-
setagare utav oss sa boér du kunna 6ppna
din egen verksamhet inom 1-3 manader.

SVAR: Sjéalvklart kan
du géra det.



Detta material ar framtaget
av Elians i samarbete med
Franchisetorget och

Kalas Reklambyra.

Nyckelfardigt foretag
som fokuserar
padet roligal

Allt praktiskt som ett registrerat varumarke, leverantorsavtal med mera
ar Klart fran dag ett. Med andra ord en kraftfull férenkling for dig som vill
starta eget installationsforetag. Det ska vara lika enkelt att starta och
driva ett eget foretag som att vara anstalld. Fokus kan istéllet laggas pa
sjalva verksamheten, det &r ju den som entreprendrer tycker &r roligast!

Kanske har du nu tankar och frgor kring Elians och Vinnarverk- El (I)
stan och vi &r glada att kunna hjélpa dig. Ring eller maila Olof
Hansson, VD och Franchiseansvarig s& skall vi ge dig utférlig Elians Group AB
information om konceptet. Mejerigatan 13

621 45 VISBY
Ar du intresserad eller vill lasa mera s& kontakta oss garna pa info@elians.se
info@elians.se eller ga in pad www.elians.se/franchise www.elians.se




