E-handel inom skonhetsprodukter

Vialetablerad, aktiv webbshop med inriktning pa skonhetsprodukter, varav 6verviagande andel
naturlig/ekologisk hudvard, makeup och harvard. Auktoriserad aterforsaljare for ett 70-tal méarken,
daribland M Picaut, CLEAN, Suki, Pai, Ole Henriksen, Youngblood, Nvey Eco, Alterna, Plr Cosmetics,
REN, Modern Organic Products mfl.

Ytterligare nagra marken ar shopen ensam aterforsaljare av i Sverige/Europa, dar produkterna
levereras med godkand, svensk markning direkt fran tillverkarna.

Webbshopen ar verksam sedan 2005 med forsaljning till Sverige, Norge, Danmark och 6vriga Europa

Webbshopen med en stor, trogen och stadig kundkrets.

Shopen inférskaffades dec 2016 och ingick in en storre affar.

Forsaljningen har 6kat organiskt fran borjan av 2017 med ca 15 %
Verksamheten har under aret férvaltats med sparsamt lite marknadsforing

Verksamheten ar valdigt 1attskott och har faciliterat i egen lokal, med behov av ca 4 stora hyllor och
packbord, totalt ca 10 kvm, for att klara verksamheten. Man behover bara satsa ett fatal timmar i
veckan pa plats och ingen personal behovs. Verksamhetgen ar enkel att flytta och kan hanteras
oberoende av ort. Mycket god utvecklingspotential for ratt kopare!

Nya kunder har inkommit via sdkordsoptimering, facebook, och férsaljning via FYNDIQ.
Ingen annan marknadsféring har gjort tex. genom Google-annonsering (Adwords) eller dyl., vilket
innebér att det finns en stor potential till nya kunder.

+ Lojala och aterkommande kunder.

+ Vaxande bransch i Sverige.

+ Majoriteten av trafiken sker organsikt

+ Stora mojligheter att expandera for att skapa merforsaljning m.m

+ Lag aktivitet/narvaro pa sociala medier vilket innebar givetvis en maojlighet att skapa ett storre
natverk rent organsikt dar.

+ Ingen annonsaktivitet vilket innebar en majlighet att skapa en mer trafik och omséttning.

+ Enkel och smidigt e-handel for att hantera verksamheten rent operativt med allt i fran
orderhantering till betalning och support m.m.

+ Laga kostnader. Bdde de fasta och rorliga kostnaderna ar laga



Det som ingar:

Varulager: ca 300.000 kr (inképs exkl.moms)

Antal produkter:

Leverantdrskontakter

Kunddatabas : 2789 st

Doman x 3

Socialmedia: Facebook, Instagram, Polyvore

Logotyp

Webbshopsinnehall i 5 olika sprak: Svenska, Engelska, Norska, Danska och Tyska

Varulager:

Varulager: ca 300.000 kr

Antal artiklar i shop: 6ver 1780 st (alla med bild och text i 5 sprak)
Antal produkter: 2846 st

Snitt bruttomarginal: 57 %

Nuvarande driftkostnader:

Wikinggruppen (hemsidan/shop) 1495kr/man
Betalsystem: Klarna ca 100kr/man

Prisjakt: 100kr/man

Fyndiq: O kr

Investeringar som ar gjorda:
Sékmotoroptimering: 25.000kr

Facebook och Polyvore uppbyggnad: 15.000 kr
Webbshop: ca 300 timmar av bild- och textarbete

F6rsaljning:

Under perioden 2017-01-01 t.o.m. 2017-10-20
Forsaljning exkl. moms: 265 000 kr

Antal order: 700st

Resultat (ar)

Intakt: 321 000 (exkl.moms)
Kostnader (rorlig+fast): 236.000
Nettovinst/ar: 84 000 kr

Vardering:

Shop med innehall: 150 000
Varulager: 300 000 kr

Bolag AB: 100 000 kr

Resultat: 84 000 x 3: 252 000 kr

Pris: 795 000 kr
Forsaljningsform: Inkramsaffar alt. AB (6ppen dialog hér)



